El Unit Linked como vehiculo de gestidon patrimonial




Por qué un seguro de vida del
tipo Unit Linked




Por qué un Unit Linked
¢ Que requiere un cliente de alto patrimonio?

- Integrar sus inversiones financieras en un instrumento que le permita mantener una gestién
profesionalizada de carteras y con disponibilidad en cualquier momento. - Un instrumento

sencillo, rapido, flexible y fiable.

- Elegir un gestor de inversiones y un depositario de su confianza. - Disponiendo de una

amplia libertad de inversion.
- Maéxima confidencialidad y proteccién del patrimonio frente a terceros.

- Optimizacién fiscal > Obteniendo un diferimiento en el pago de los rendimientos del capital

mobiliario.

- Planificar la transmision de su patrimonio con flexibilidad y discrecion pero al mismo tiempo

poder modificarla cuando lo desee.

- Tener seguridad juridica sobre el tratamiento fiscal y el marco legal del vehiculo.



Por qué un Unit Linked
Defininicion

Acuerdo, por el cual la Compania de Seguros se compromete - a cambio del pago de una
prima para con otra parte - el tomador del seguro - a proporcionar un beneficio (pago al
beneficiario) = en el caso de un acontecimiento.

El Unit Liked ofrece:
- Las ventajas de instrumentos de inversién tradicionales sin sus inconvenientes.

- Y las ventajas de vehiculos de transmision patrimonial (Trust) no eficientes fiscalmente en
Espana.



Por qué contratar un seguro de vida

Por que Luxemburgo

Estabilidad financiera en seguros de vida vinculados a

fondos de inversidén

AAA

Luxemburgo, uno de los paises mas
sélidos de Europa segun las
principales agencias de calificacion
(Standard & Poor ‘s, Moody' s vy
Fitch) con una calificacion AAA

24bn

24 mil millones de euros en primas
transfronterizas en el afio 2018

No

Centro lider mundial de distribucién
transfronteriza de fondos de
inversiéon. 2° mayor centro mundial
de fondos de inversién después de
Estados Unidos con mas de 4,718 mil
millones euros en activos bajo
gestion. (Fecha de referencia:
diciembre de 2019)



Por qué contratar un seguro de vida
Por que una compania de seguros luxemburguesa

El régimen de proteccién de activos de
los tomadores en Luxemburgo

Todos los activos vinculados a las pdlizas de
seguro de vida deben mantenerse en un banco
depositario independiente.

Este banco estd aprobado por la autoridad
reguladora de los seguros de Luxemburgo, el
Commissariat aux Assurances (CAA).

Los activos del tomador de la péliza deben
estar segregados de los activos de |la
compainia de seguros y del banco
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Por qué contratar un seguro de vida
Por que una compania de seguros luxemburguesa

Proteccién contra una posible quiebra de la compania de seguros

- En caso de quiebra de la compania de seguros, los activos se mantienen en cuentas separadas
vinculadas a las provisiones técnicas de |la aseguradora en beneficio de clientes o beneficiarios.

- Los tomadores tienen derechos preferentes sobre los activos de las cuentas separadas: un “Super-
Privilegio” que los sitia por encima de todos los demas activos.

- En la mayoria de los paises europeos, la proteccién del depositante estéd limitada a 100.000 EUR
por persona y por banco. En Luxemburgo, el importe del “Super-Privilegio” de los tomadores no
esta limitado.



Por qué contratar un seguro de vida
Por qué una compania de seguros luxemburguesa

Proteccién frente a la incautacion y reclamaciéon de activos por
terceros acreedores

- Los derechos de rescate, solicitud de pago anticipado o pignoracién de la péliza
corresponden exclusivamente al tomador de la pdliza, por lo que estos derechos no
pueden ser embargados o ejercidos por los acreedores del tomador de la péliza

- Los acreedores del tomador de la pdliza no pueden obligarle a ejercer los derechos
mencionados anteriormente

- Los acreedores del tomador de la péliza no pueden embargar la pdliza en si, ya que
es un activo de la compania de seguros



Por qué One Life
Cifras clave

30yrs

Aproximadamente 30 atios de
experiencia en el sector de los seguros
de vida

140%

Coeficiente de solvencia Il
(Diciembre de 2019)

7+bn

Activos bajo gestién
Mas de 7 mil millones *

9 «Mercados Principales» +
América Latina

140

Equipo de 140 especialistas de
Més de 20 paises de Europa

848mm

848 millones de euros en
nuevas suscripciones
(Diciembre de 2019)



Por qué One Life
Nuestro accionista

Onelife es miembro del Grupo APICIL, el cuarto
mayor grupo de proteccion social de Francia.

El Grupo APICIL, el cuarto mayor grupo
de proteccidén social de Francia, ofrece
una gama completa de soluciones
personalizadas y de alto rendimiento en
materia de salud y seguros de vida,
pensiones, productos de ahorro 'y
servicios  financieros conexos  para
particulares y profesionales.

Mutualista y paritario, el Grupo APICIL
apoya las causas de interés general,
contribuyendo asi al avance de
importantes proyectos sociales.

Cifras clave

- Creadoen 1938

- 2.176 empleados

- 2,2 millones de asegurados

- 20 mil millones de euros activos
bajo gestién

- Facturacién de 3,2 mil millones de

euros
- Calificacién A3 Moody ‘s



Por qué contratar un seguro de vida

Intervinientes
Tomador del Asegurado de vida Beneficiario
seguro Persona/s cuya vida Persona/s designada
. esta asegurada. Su por el tomador del
Firma el contrato de . . .
sequro y paga la(s) fallec;mlento (o supervivencia) ~seguro para.
; origina el derecho de los recibir el beneficio al
prima(s) . y o
L beneficiarios a percibir la finalizar el contrato
Inversor dueno del >
: prestacion
activo
ONE . )
LIFE Banco Custodio Entidad Gestora
Recibe la(s) prima(s) y Depositario de los Gestiona los activos del
paga la prestacion del activos del seguro Seguro
seguro al beneficiario.




Por qué contratar un seguro de vida
Configuracion del contrato de seguro UL

Ly

Tomador
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Por qué contratar un seguro de vida
Diferencias / Ventajas frente a otros vehiculos de inversion

Gestion de Activos

Proteccién de Activos

Planificacién sucesoria

Fiscalidad

Maxima libertad de inversion
Posibilidad de inversion en no cotizadas o alternativas
Liquidez total op parcial, en cualquier momento, sin coste alguno

Pignorable en garantia de crédito (salvo falta de derecho de rescate)

Uno de los esquemas de proteccién europeos mas efectivos
Discrécién / Privacidad
Proteccidn / Bajo ciertas condiciones, inembargable

No forma parte de la masa hereditarian (no pueden vulnerarse legitimas)

Posibilidades de planificacién de herencia

Instrumento valido para planificar y/o diferir el devengo del Impuesto de Sucesiones y Donaciones
Posibilidad de segregar los patrimonies familiar y empresarial

Instrumentio flexible para la distribucién de patrimonio familiar

Posibilidad de clausulas de beneficiaries personalizadas

Diferimiento en el pago de los rendiminetos del capital mobiliario
Posibilidad de rescates (parciales) sin ningun tipo de impacto fiscal (bajo ciertas condiciones)
Se evita hacer la declaracién del modelo 720

No estd afecto al “Exit Tax"



Por qué contratar un seguro de vida
Diferencias / Ventajas frente a otros vehiculos de inversion

- Planificacién sucesoria y optimizacién financiero-fiscal: Cliente con gran patrimonio y avanzada
edad., En el caso de que el beneficiario sea una persona distinta al tomador, el hecho imponible
sera el ISD, por lo que sera posible aplicar las bonificaciones previstas por las CCAA. Asi mismo,
el pago de la prestacién puede estar sujeta a una determinada condicidn, término o plazo, y dicha
prestacion no se devengara y por lo tanto no se tributara hasta el cumplimiento de dicha
condicion.

- Clientes susceptibles de cambios de residencia (directivos, deportistas...). El seguro de vida es
ampliamente reconocido, los clientes se mudan, sus hijos se mudan, tienen activos en el
exterior... La portabilidad es clave para un producto de ciclo de vida. Ademas, el seguro de

vida no esta afecto al "exit tax”.



Por qué contratar un seguro de vida
Casos practicos

Rescates (parciales) sin ningln tipo de impacto fiscal: Al asignar de forma irrevocable la
"rentabilidad" de la pdliza al beneficiario(s) designado(s), distinto del tomador del seguro, los
clientes pédran realizar rescates (dentro del limite de la(s) prima(s) invertida(s)) en cualquier

momento durante la vida de la pdliza sin ningun tipo de impacto fiscal.

Clientes susceptibles de cambios de residencia (directivos, deportistas...). El seguro de vida es
ampliamente reconocido, los clientes se mudan, sus hijos se mudan, tienen activos en el
exterior... La portabilidad es clave para un producto de ciclo de vida. Ademas, el seguro de

|ll

vida no esta afecto al "exit tax”.

Planificacion de la sucesién — alternativa al testamento para evitar conflictos familiares. El
tomador del seguro podré nombrar y modificar los beneficiarios, incluyendo clausulas o

condiciones y sin la obligatoriedad de que estos conozcan su condicién de beneficiario.



Por qué contratar un seguro de vida
Casos practicos

- Clientes preocupados por el marco regulatorio, el Sistema financiero local o la estabilidad
economica. El marco juridico del Unit Linked viene marcado en primer lugar por una directiva
europea v la compania de seguros esté regulada por Luxemburgo, cuya industria de seguros de
vida es reconocida en toda Europa por su transparencia, su cumplimiento normativo y su

experiencia.

- Clientes sofisticados que buscal un instrument flexible en cuanto a las inversiones. El seguro de
vida permite la inversion en activos no cotizados y estructuras complejas, conservando todas

las ventajas de un seguro de vida.



Por qué contratar un seguro de vida
Fiscalidad

IRPF en el caso de rescate o cobro del suceso:

- Beneficiario un tercero: no tributa, al estar sujeto al Impuesto de Sucesiones (por
fallecimiento del asegurado) o Donaciones (por pago de la prestacién inter vivos),
beneficiandose de las exenciones en determinadas Comunidades Auténomas.

- Beneficiario el tomador: tributara por la diferencia entre el importe recibido y la prima
aportada.

Los movimientos dentro del seguro no tributan, siempre que se cumplan los requisitos establecidos
en la Ley de IRPF. En caso contrario, el tomador deberd imputar anualmente los rendimientos

acumulados.

La tributacion sobre las plusvalias generadas (diferencia entre primas y capital acumulado) se difiere
hasta el rescate total o parcial(*). En caso de rescate, tributan en IRPF como rentas derivadas del
ahorro al 19%/21%/23%/26%. Posibilidad de rescates (parciales), dentro del limite de la cantidad
invertida de prima(s), sin ningln tipo de impacto fiscal al asignar de forma irrevocable la parte de la

"rentabilidad" de la pédliza al beneficiario(s) designado(s), distinto del tomador del seguro.

(*) Siempre que se cumplan los requisitos del art. 14.2.h) de la Ley 35/2006 del IRPF



Por qué contratar un seguro de vida
Impuesto de Sucesiones y Donaciones

- Elseguro de vida unit linked ofrece una gran flexibilidad y discrecién en materia de planificacion
sucesoria

- Elcambio de beneficiario es posible en cualquier momento, sin necesidad de acudir a la fe
publica notarial

- El seguro, a diferencia del testamento, nunca es publico
- Pueden existir diversos tomadores y asegurados, y percibirse el seguro a ultima muerte

- El seguro no forma parte de la herencia (el beneficiario que a la vez es heredero puede renunciar
a la herencia y aceptar el seguro)

- Es posible “retrasar” el devengo del impuesto



Por qué contratar un seguro de vida
Impuesto de Sucesiones y Donaciones

- Enaquellos supuestos en los que el tomador es igual al asegurado, al fallecimiento del asegurado,
la tributacion vendra determinada sobre el importe efectivamente cobrado. Si el Beneficiario es
Persona Fisica:

a) Tributa en Sucesiones y Donaciones, por su relacién con el tomador
b) Ademas, Regimenes Especiales en las distintas Comunidades Auténomas

- Aquellas prestaciones que perciba el Beneficiario por sobrevivencia o por fallecimiento del
Asegurado, persona distinta del Tomador, tributan en ISD como negocio juridico a titulo

gratuito e inter-vivos equiparable a la donacién.

Ademas...mediante el Seguro, es posible “retrasar” el impuesto



Por qué contratar un seguro de vida
Impuesto de Sucesiones y Donaciones

- El seguro de es el tnico vehiculo de inversién que incorpora las indicaciones para transmitir el
patrimonio, ya sea intervivos (donacién) o mortis causa (sucesion), de manera analoga a los trust
(no reconocidos en Espana), pero mucho més simple y versatil.

- Unico vehiculo de inversién independiente del testamento, que no se integra en la masa

hereditaria ni se tiene en cuenta para las particiones hereditarias.

- El seguro se paga de inmediato a los beneficiarios (aunque la herencia tarde afios en liquidarse).
Se puede cobrar el seguro y en cambio rechazar la herencia o aceptarla a beneficio de inventario.

- La prestacién de un seguro de vida se trata como donacién, incluso en caso de fallecimiento

del tomador:

* Enlaprestacion por supervivencia siempre.

* Enlaprestacion por fallecimiento cuando tomador, asegurado y beneficiario son
personas diferentes



Por qué Onelife?
Descargo de responsabilidad

El contenido de este documento tiene como unica
finalidad proporcionar informacién general sobre
los productos y/o servicios prestados por las
companias de seguros de vida pertenecientes al
grupo OnelLife (OnelLife):

no constituye ninguna oferta ni solicitud de
compra de ningun producto de seguro de vida.

Onelife no declara ni garantiza que la

informacién contenida en el presente documento
sea completa, precisa o actual. Tampoco se trata
de informacién destinada a constituir ningun tipo
de asesoramiento juridico, fiscal o de inversién,
por lo que la informacidn proporcionada en este
documento o en cualquier otro documento
precontractual debe utilizarse unicamente junto
con el asesoramiento profesional pertinente, que
se debera obtener de una fuente profesional con la
cualificacion adecuada.
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